
 
 
 

 

 

انجامات  یرو جلسپ دی،  کارشناسان محترمو    مدیرانبا    در حال  تصمیم این    بانک  مدیریتی جهت  برای   سازیخلاصه 

از طریق پلتفرم   بانک دی به رهبر اقتصاد دیجیتال ایرانتبدیل  موضوع  با  فیشاپینگ و بانک دی  بازار  استراتژیک    همکاری

طرح توجیه اقتصادی بازار   ”ِ مالیول  اجد“مطابق با مستندات ضمیمه، مخصوصا    بدیهی است  گردد.ارائه می فیشاپینگ  

فروشی کشور مالی خرده  هایبزرگترین پلتفرم یکی از به  یک مسیر قابل اعتماد، بانک دی از  این همکاری،با  فیشاپینگ، 

مبالغ رسوب    ،بانک  مشتریانچشمگیر  افزایش    جملهخواهد شد و از مزایای فراوان آن از  تبدیل  همت    ۹۰۰با گردش مالی  

 منتفع خواهد شد.  کبان دیجیتال  محصولات سبد توسعهو  در حسابهای بانک هنگفت

جهش بانک دی از یک نهاد  فرصتی برای  است.    فراتر از بانکداری، ورود به اقتصاد روزمره مردم  ،فرصت استراتژیکاین   

زندگی اکوسیستم سبک  به یک  برای مالکیت    بازار  است.   (Lifestyle Ecosystem) مالی  زیرساخت لازم  فیشاپینگ، 

نتیجه یک دهه    . این مزیت رقابتیدکنها خانواده ایرانی را برای بانک دی فراهم میبخشی از سبد خرید روزانه میلیون

 . رقبا به سادگی قادر به کپی کردن آن نخواهند بود واست  مطالعه میدانی و تولید

همکاری با    مدل  بازدهی  عملیاتیر حداکثر  و  فنی  صفر  یسک  به  دی  نزدیک  بانک  چون    برای  دارد  پی  در  تمام  را 

   .فیشاپینگ است بازار سازی بر عهدههای توسعه، پشتیبانی، عملیات و تیم مسئولیت 

های تبلیغاتی تکراری هستند. شما این فرصت را دارید که با  های هنگفت برای کمپین رقبای شما در حال صرف هزینه 

 . نه فقط یک بیلبورد تبلیغاتی در آن و همتی شوید ۹۰۰گذاری هوشمندانه، صاحب یک بازار یک سرمایه 

 . تصمیم امروز شما، سرآغاز تحول بانک دی به قدرت اول اقتصاد دیجیتال کشور است

 

 

 

 

 

 

 

 ایمدهندهبه تایید پروردگار آن را بناکرده و توسعه

 

https://fishopping.shop/financial/11/%D8%AC%D8%AF%D8%A7%D9%88%D9%84-%D9%88-%D9%86%D9%85%D9%88%D8%AF%D8%A7%D8%B1%D9%87%D8%A7%DB%8C-%D9%85%D8%A7%D9%84%DB%8C-%D8%B7%D8%B1%D8%AD-%D8%AA%D9%88%D8%AC%DB%8C%D9%87-%D8%A7%D9%82%D8%AA%D8%B5%D8%A7%D8%AF%DB%8C-%D8%A8%D8%A7%D8%B2%D8%A7%D8%B1-%D9%81%DB%8C%D8%B4%D8%A7%D9%BE%DB%8C%D9%86%DA%AF


 
 
 

 

 بندی: جمع 

 همکاری مشترک بانک دی ـ بازار فیشاپینگ  بانکی و مالی عملکرد بینیپیش جدول 

 

  :شد خواهد کلیدی هایشاخص   تمام در تصاعدی رشد موجب همکاری این ،1407تا  1404 از نیمه دوم این جدول اساس بر 

 (  واحد 15,000 به 1,000  از) پوشش تحت هایفروشگاه تعداد برابری 15 افزایش -

 (  نفر 7,500,000 به 150,000 از) کنندهمصرف کاربران برابری 50 رشد -

 ( شرکت 1,700 به 200 از) کنندگانتامین  شبکه برابری 8.5 توسعه -

  1407 سال پایان  تا تومان همت 375 بر بالغ شدهبینیپیش  مالی رسوب -

 (  ۱۴۰۷ابتدای نیمه دوم  -۱۴۰۴سه ساله )نیمه دوم   افق در همت  ۱۴ تجمعی سود تحقق -

دهنده ( است که نشان %10.7به    %0.7همت( با افزایش سهم بازار )از   900های مالی )نکته حائز اهمیت، تناسب رشد تراکنش  

 .باشدپذیر این همکاری میوکار پایدار و مقیاس مدل کسب 

تعداد کاربران و نتایج مالی و بانکی  )اعداد به میلیون  

 تومان(

 ۱۴۰۷سال  ۱۴۰۶سال  ۱۴۰۵سال  ۱۴۰۴سال 
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 15,000 10,000 5,000 1,000 ( فروشگاه 6,833)تحت پوشش  فروشگاه 

 7,500,000 5,000,000 2,250,000 150,000 ( نفر 3,216,667)کننده تعداد مصرف

 1,700 1,500 1,000 200 ( شرکت  1,017)تعداد صاحب کالا 
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 ۷,۱۰۷,۰۹۷ ۳,۸۵۴,۷۷۵ ۹۸۷,۷۷۵ 1۴,۴۵0 )پس از پرداخت پورسانتها( جمع درآمدها

 ۵۴,۸۴۰ ۵۴,۱۶۴ 49,643 23,477 هاجمع هزینه

 ۷,۰۵۲,۲۵۷ 3,800,611 938,132 (9,027) سود )زیان(

 ۱۳,۹۸۴,۵۱۷ 6,932,261 1,124,387 (9,027) سود )زیان( تجمعی

کی 
بان

ج 
تای

ن
 

 899,540,909 486,390,000 124,090,000 1,820,000 گردش کسب و کار 

 103,447,205 55,934,850 14,270,350 209,300 متوسط ارزش کسب و کار 

 375,390,133 250,341,000 112,725,667 7,545,133 در بانک   بازار کاربران   ٪۳۰رسوب پول  

 تومان  ونیلیم ۶۶۲هر شرکت )صاحب کالا( میلیون تومان و  ۱۵۰:   هر فروشگاه میلیون تومان،  ۳کننده:رسوب سالانه هر مصرف  متوسط*در محاسبات 

 



 
 
 

 

 نتایج استراتژیک 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 اهمیت استراتژیک برای بانک دی  بینی شدهمقیاس پیش کلیدی  دستاورد

 مقیاس عملیات 

 گردش مالی  و
 همت گردش مالی  ۹۰۰

فروشی کشور و افزایش های خردهتبدیل شدن به پلتفرم اصلی تراکنش

 های بانک دی چشمگیر رسوب پول در حساب

 و تسخیر بازار 

 جذب انبوه کاربر 

 کنندهمیلیون مصرف ۷.۵

 فروشگاه فعال ۱۵,۰۰۰

جذب پایگاه مشتریان عظیم و وفادار که در اکوسیستم بانک دی فعالیت 

 خواهد بود  بزرگترین کمپین بازاریابی تاریخ بانککنند. این می

سودآوری مستقیم  

 اکوسیستم 
 همت سود خالص تجمعی ۱۴

ایجاد یک منبع درآمدی جدید، پایدار و با حاشیه سود  

 بالا، کاملاً مستقل از درآمدهای سنتی بانکداری

 رهبری برند 

 نوآوری  و

 و  Retail-Techپیشروی مطلق در 

Lifestyle Banking 

تثبیت برند بانک دی به عنوان "بانک نوآور" و انتخاب اول نسل جدید 

 مشتریان دیجیتال 


